
Dragi prijatelji! 

Vse hitreje prehajamo v 

obdobje ko znanje pridobi-

va vrednost brez katere si 

prihodnjega delovanja na 

trgu ne gre veĽ zamiĢljati. 

Tega se zavedamo tudi v 

naĢem team-u zato smo 

pripravili, kar nekaj novosti 

s katerimi si boste lahko 

vaĢe dosedanje znanje 

dodatno obogatili.  

 

V Ģtevilki noviĽk, ki jih 

imate pred sabo si boste 

lahko prebrali, kaj smo za 

vas pripravili na podroĽju 

izobraĤevanja vkljuĽno z 

napotki o uporabi liĽil in 

drugih kozmetiĽnih izdel-

kov.  

 

Strmimo za tem, da bi 

vam omogoĽili Ľim veĽ 

zanimivih informacij s 

katerimi si lahko olajĢate 

nakupe ali izbrane predv-

sem kozmetiĽne storitve. 

 

                         Evgen Gec 

Januar 2010 

Znanje je najveļje bogastvo 

Nov make up studio v Mariboru 

ļlanica naĢega team-a 

Barbara Visket odpira v 

Mariboru Make up studio 

èBellaç. 

 

To bo prvi studio v Slove-

niji, ki bo omogoĽal vse, 

kar je povezano z liĽen-

jem in uporabo kozmetiĽ-

no dekorativnih izdelkov. 

 

 

 

 

¶ Osnovni, nadaljevalni 

in poklicni teĽaji 

liĽenja. 

¶ LiĽenje za razliĽne 

priloĤnosti ñporoke, 

maturantski plesi, 

poslovne priloĤnos-

tié 

¶ TrĤno kozmetiĽno 

svetovanje in izobra-

Ĥevanje.  
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Tudi mi smo z 

vami 

Evgen Gec tel.041 617 184 

evgen.gec@gmail.com 

 

Barbara Visket tel. 041 365 975 

barbara.visket@gmail.com 

 

Aleksandra BonĽina StoĢiĽ  tel. 040 

162 862 aleksandra.bs@siol.net 

 

Anja FarĽnik tel. 040 701 053 farc-

nik.anja@gmail.com 

 

Albina BeliĽ tel. 041 419 195 albi-

na.belic@gmail.com 

 

Barbara BrenĽiĽ tel. 031 326 399 

barbara_brencic@yahoo.com 

 

NoviĽke  sestavil: Evgen Gec  

Kontakti:  

 

ObiĢĽite nas: 

¶ 22. in 24.1.2010 na 

poroĽnem sejmu v 

Radencih. 

¶ 5-7.2.2010 na sejmu 

kozmetika v Celju. 

¶ 12.2.2010 dan odpr-

tih vrat make up stu-

dio èBellaç  Maribor. 

¶ 19-21.3.2010 Na 

sejmu poroka v Celju. 

 

TeĽaji liĽenja: 

ZaĽetni, nadaljevalni in 

profesionalni se izvajajo 

redno v vseh krajih Slo-

venije po predhodnem 

dogovoru. 
Sejem kozmetika 

od 5. do 7. februarja 2010 v Celju 

 

Vabljeni na ogled naĢega programa pod naslovom 

èGlamurose make up and dance showç 

 

Petek,     5.2.2010 od 12 h do 13 h 

Sobota,   6.2.2010 od 12 h do 13 h 

Nedelja,  7.2.2010 od 17 h do 18 h 

 Dan odprtih vrat bo  

12.2.2010 na 

Metelkovi  

ulici 26 v Mariboru s  

priĽetkom ob 10 uri. 

Predstavitev poklica 

VizaĤist 

 

 

ZdruĤujemo  poklicne vizaĤiste in vse, ki jih kozmetiĽna dejavnost zanima. ļe si Ĥelite sodelovanja z nami nas pokli-

Ľite na  tel. 041 617 184 oziroma nam piĢite na e mail evgen.gec@gmail.com  



V sodelovanju z izobraĤe-

valnim srediĢĽem MikloĢiĽ 

in skupino naĢih vizaĤistov 

bomo v mesecu januarju 

2010 priĽeli z usposabljan-

jem za poklic VizaĤista. 

Usposabljanje zajema 150 

uĽnih ur in vkljuĽuje vse 

potrebno znanje, ki ga viza-

Ĥist potrebuje za svoje 

delo. VeĽ o tem si lahko 

o g l e d a t e  n a 

www.licenje.com    

Obisk teĽaja priporoĽamo 

vsem, ki se z liĽenjem Ĥe 

ukvarjajo kot tudi zaĽetni-

kom. Po opravljenem teĽa-

ju se pred drĤavno izpitno 

komisijo izvaja preverjanje 

znanja na osnovi katerega 

se lahko pridobi poklic 

vizaĤista. 

VkljuĽno z naĢimi voditelji 

izobraĤevanja bodo sode-

lovali Ģe priznani strokov-

njaki s podroĽja gledaliĢke 

in televizijske maske. Rav-

no tako bo s profesionalni-

mi izdelki dekorativne 

kozmetike èLibreç Svoje 

tehnike liĽenja uĽil g. 

Federico Braschi iz Italije. 

        

Informacije 01/ 230 70 00 ; 

230 76 36 

renata.bacvic@ism.si 

   

 

 

Pri nakupu obeh pri-

roĽnikov  v skupni 

vrednosti 30 ú prido-

bite brezplaĽno pre-

davanje, ki ga bomo 

v mesecu marcu 

2010 organizirali na 

izbrani lokaciji. 

 

Kako preoblikovati trĤno 

znanje in zakaj je to nujno 

potrebno, je razvidno iz 

priroĽnikov.  

Oba dva zajemata sodobne 

in strokovne trĤne tehnike iz 

razliĽnih dejavnosti.  

Prikazujeta prednosti in 

moĤnosti tudi na podroĽjih, 

ki so sekundarno vezane na 

posamezno dejavnost. 

OmogoĽata novo znanje s 

katerim se vsak kdo lahko 

sooĽa s trgom na nov, dru-

gaĽen in predvsem napre-

den naĽin.    

STRAN 2 

Ġola prodaje 

     Pridobite si poklic vizaģista 

Zagotovite si brezplaļno predavanje 

¶ Kadrovanje 

¶ Vodenje 

¶ TrĤenje 

¶ Marketing 

¶ Odnosi s kupci 

¶ Prodajno komunici-

ranje 

¶ Motivacija Zaposle-

nih 

¶ Poslovna urejenost 

¶  

PriroĽnika, ki zagotavljata 

uspeĢno prodajno znanje: 

 

¶ VeĽ kot 100 opisanih 

primerov iz vsakdan-

je prakse. 

¶ Razumljivo opisani 

predlogi, ideje in 

moĤnosti napredne-

ga delovanja na 

prodajnem podroĽju. 

 

 

TUDI MI SMO Z VAMI 

V Ľem se naĢi teĽaji 

razlikujejo od konkuren-

Ľnih? 

¶ Zajemajo uĽni 

program s podro-

Ľij, ki jih drugi 

ponudniki ne 

ponujajo in so 

osnovnega pome-

na za delovanje na 

trgu. 

¶ Zajemajo uporabo 

razliĽnih izdelkov 

od profesionalnih, 

naravnih, ekoloĢ-

kih, do konvencio-

nalnih. 

¶ TeĽajnike z naĢo 

prisotnostjo direkt-

no sooĽamo z 

delom na trgu. 

Ob nakupu 

obeh priroĽni-

kov pridobite 

brezplaĽno pre-

davanje v vred-

nosti 149 �¼ 
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